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Die Sensibilitit
des Hard-Selling.

Es gibt eine Menstruations-Hygiene, mit der Sie jeden
einzelnen Urlaubstag véllig ungebunden genieflen kénnen:

Natiirlich o.b.

Lassen Sie sich nicht Ihre Urlaubs- noch einfacher einzufithren und
freude unterbinden, nur weil Sie ge- leichter zu handhaben. Wenn Sie zu
rade Thre Tage haben. Schwimmen den Frauen gehdren, die o.b. bisher
Sie, tauchen Sie, surfen Sie, wann noch nicht genommen haben,
immer Sie Lust haben. Mit o.b. dann ist der Urlaub genau
Tamponskénnen Sie ganzunbe- | die Gelegenheit fiir Sie.
sorgt sein. Richtig, dafl heifit tief | Machen Sie einen Versuch,
genug eingefiihrt, saugt o.b. es lohnt sich. Nehmen Sie
innen alles sicher auf. eine Menstruations-Hygie-

Undjetztist derbewéhrte ne, mit der Sie sich frei und
o.b. Tampon sogar noch unbefangen bewegen
besser geworden: kénnen:

Natiirlich o.b.

Durchdieverbesserte \
Rundkuppe ist er ¢
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i Der neue o.b. zum Ausprobieren. i
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Natiirlich und sicher.
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EHAHN

Aufgrund einer verschirften Wettbewerbssituation 1982 sieht sich Dr. Carl Hahn
GmbH leider gezwungen, Informationen und Daten iiber den Markt der Frauen-
hygiene nicht zu veréffentlichen.

Verstindlicherweise sind aber solche Daten unerlifBlich, um die Ableitung der lang-
fristigen Marketing-Strategie nicht nur oberflichlich, sondern auch fiir jeden Leser
interessant und nachvollziehbar zu machen.

Zur Erinnerung an die preisgekrénte Kampagne und die zugrundeliegende Strategie
veroffentlichen wir eine o.b.-Anzeige aus 1980. E|
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